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1.招商背景

1.1 招商前言

1.1.1《璞耐特招商指南》是全面介绍璞耐特渠道合作管理的指导性文件。指南从不同角度

向您介绍了璞耐特合作加盟体系的相关内容。

1.1.2 我们希望与全国各地更多的商业精英在互相了解信任的基础上建立稳固的合作关系，

共同谋求长远的利益。为此，请您加入璞耐特合作体系之前务必全面充分了解本合作体系的

优势。

1.2 企业简介

璞耐特公司成立于二零零三年,是一家主要致力于工业、民用与公共建筑领域创新型的

防水科技公司。璞耐特的核心价值观是诚实、正直和尊重他人；视创新、诚信为基石，产品

质量为第一，以市场需求为导向，视客户利益为根本，推行全面的质量管理体系，强调系统

化的解决方案。并通过发展和更新我们的产品系统，以经济、易用、持久、可靠、环保产品

为研发方向，来满足客户更高的要求，持续为客户创造价值。

1.3 前景优势

随着中国的发展趋势，社会不断进步和建筑技术的革新，我国基础建设和国家对工业企

业的政策导向，商业建筑和城市道路、海绵城市、以及地下空间等工程，桥梁、隧道、地铁、

管廊等交通工程，引水渠、水库、坝体、水利发电站、池塘衬底水利工程等，都属于建筑防

水材料的应用领域。因此，TPO 防水材料的发展潜力无限，应用领域将更广泛。

我们正是看到了未来建筑节能市场的需要，从 TPO 防水卷材的发展情况来看，我们可以

预测未来 3至 5年是 90 年代或 21 世纪初期建造的旧厂房大改造时期；另外，工业建筑防水

标准的规范化、等级要求的提高，使得更多行业提高其工业建筑的防水重视程度，再者建筑

节能大趋势不可逆转,暴露式单层屋面将越来越多；因此，旧厂房改造、工业建筑厂房、暴

露使用的屋面防水等将是未来几年 TPO 防水卷材的应用方向。
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1.4 目标市场

公共建筑、民用建筑、工业建筑。

1.5 产品系统

1.5.1 V 衣-热塑性聚烯烃（加筋 P型）TPO 防水卷材

典型应用：（钢结构）单层屋面防水系统

1.5.2 V 衣-热塑性聚烯烃（均质 H型）TPO 防水卷材

典型应用：节点处理，泛水，环境治理防渗系统

1.5.3 V 衣-热塑性聚烯烃（背衬 L型)TPO 防水卷材

典型应用: （砼结构）单层屋面防水系统、（砼结构）翻修屋面防水系统

1.5.4 V 封-热塑性聚烯烃（自粘 SA-H 型)TPO 防水卷材

典型应用：种植屋面防水系统、（保温基层）单层屋面防水系统、（钢结构）翻修屋面防水系

统

1.5.5 V 封-热塑性聚烯烃(预铺 SA-YP 型)TPO 防水卷材

典型应用：建筑地下防水系统、隧道管廊防水系统

1.5.6 V 封-热塑性聚烯烃(自粘 SA-F 型)TPO 防水卷材

典型应用: 建筑地下防水系统、上人屋面防水系统、室内防水防潮系统

1.5.7 V 封-热塑性聚烯烃(自粘 SA-J 型)TPO 防水卷材

典型应用: 建筑地下防水系统、隧道管廊防水系统、上人屋面防水系统

1.5.8 V 封-丁基（SA-2 型）密封胶带

典型应用：建筑节点密封系统

1.5.9 V 泥–水泥基（自闭型）防水浆料（SI 型）

典型应用：地下室/厨卫间/混凝土防腐、防水

1.5.10 V 晶–水泥基渗透结晶型防水涂料

典型应用：地下室/混凝土防腐、防水

1.5.11 V 伴–万能底涂（水剂 W 型）

典型应用：各种基材的基层处理剂、界面处理剂；
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2.合作关系

2.1 省运营中心

2.1.1 省运营中心是指与公司签订《璞耐特省运营中心协议》，能在当年累计完成约定年度

销售额，并能按公司要求首次订货，能够配合璞耐特管理、开发与维护下级项目合作商与项

目经理；

2.1.2 按期进行项目与客户的报备，能够配备专职设计上图人员；

2.1.3 有一定的资金实力、有独立办公场所，包括设计院与项目操作经验，具有稳定的客户

资源，每年完成产品采购合同额不少于 1000 万元。

2.2 项目合作商

2.2.1 项目合作商（民建、公共、工业）在三大建筑领域的工程承建商、防水工程施工商等，

以工程承包、施工为主；

2.2.2 与公司签订《项目合作商协议》，有专业项目操作案例与相关领域客户群体；

2.2.3 能够上报经营年目标与按期进行客户的报备，能够配备专职业务人员；

2.2.4 有稳定的客户资源，每年完成产品采购合同额不少于 300 万元。

2.3 工厂直营店

2.3.1 工厂直营店是指璞耐特公司予以授权并签订《工厂直营店合作协议》，能够配合璞耐

特的客户开发与维护，以经销为主；

2.3.2 按期进行项目与客户的报备，能够配备专职业务人员；

2.3.3 有一定的资金实力，具有稳定的客户资源，年销售额不少于 300 万元。

2.4 战略合作商

2.3.1 战略合作商指与璞耐特签定战略合作协议的大型建设单位，总承包公司。

2.3.2 按协议完成约定采购额。

3.报备与支持

3.1 政策支持：产品推广会，产品线上推广，协助开发重大项目与战略合作客户。

3.2 服务支持：营销物资配送与技术服务支持。
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3.3 报备保护：省运营中心、项目合作商、工厂直营店均享受公司报备信息保护。

4.合作流程

5.合作须知

5.1 合作前提

5.1.1 认同璞耐特经营理念和经营策略；

5.1.2 具有一定经济实力的法人或自然人，法人已取得合法经营的营业执照；

5.1.3 有固定的营业场所；

5.1.4 具有销售网络（能辐射到周边地区）或终端用户网络；

5.1.5 有良好的资信度。

5.2 合作要求

5.2.1 需具备专业从事建筑防水工程或建筑防水材料的销售；

5.2.2 需提供公司加盖公章的证明资料，即营业执照副本复印件、组织机构代码证复印件、

商务支持

订货、付款、发货后开拓业务

指派客服代表、相关培训

取得授权

签订《合作协议》

合作方考察公司

合作方资格审核

协商、洽谈

联系、咨询、索取资料
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税务登记证复印件等相关资质；

5.2.3 在对本招商指南无异议的情况下与璞耐特签订《合作协议》；

5.2.4 发展属于您的下一级合作伙伴；

5.2.5 及时进行项目报备；

5.2.6 接受公司销售运营指导，尽快实现销售利润。
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